Liquiditat managen - diesmal mit einem Praxisblick auf Factoring
Ein Praxisblick von Thomas Giinter, Factoring Regionalleiter bei abcfinance advise

In einem vorherigen BBI-Newsletter drehte sich alles um das Thema Liquiditdtsmanagement —ein
Dauerbrenner im Markt. Wer das E-Book gelesen hat, weiB3: Es gibt viele Stellschrauben, um die
eigene Zahlungsfahigkeit zu verbessern. Eine davon wird oft noch unterschatzt — dabei ist sie
gerade fur Handler und Vermieter mobiler Arbeitsmaschinen hochinteressant: Factoring.

Denn hier setzt Factoring an: Wer schneller uber sein Geld verfligt, kann auch schneller reagieren
—bei Investitionen, Materialbestellungen oder der Personalplanung. Gleichzeitig bietet der Factor
einen Ausfallschutz fir Ihre Forderungen. Und: Wer seinen Kunden langere Zahlungsziele ein-
raumen will, kann das tun, ohne die eigene Liquiditat zu gefahrden. In unserem Vertriebsalltag
sehen wir immer wieder, wie dieses Finanzierungsmodell Unternehmerinnen und Unternehmer
nicht nur finanziell entlastet, sondern ihnen im Tagesgeschaft ganz konkret den Ricken freihalt.

Factoring: Was steckt eigentlich dahinter?

Im Kern heiBt Factoring: Sie verkaufen lhre offenen Rechnungen — und bekommen innerhalb von
24 Stunden bis zu 100 % des Rechnungsbetrags ausgezahlt. Der Vorteil? Sie missen nicht mehr
wochenlang auf lhr Geld warten, sondern gewinnen sofort Liquiditdt. Und das ganz ohne
klassische Kreditverhandlungen oder neue Schulden. Zusétzlich hilft die regelmaBige Bonitats-
bewertung lhrer Kunden durch den Factoring-Anbieter Ihnen dabei, Kundenbeziehungen besser
einzuschéatzen und fundierte Entscheidungen zu treffen, insbesondere beim Erstgeschaft mit
Neukunden.

Warum das gerade zu lhrem Geschéft passt?

Besonders in einem Markt, in dem viele und haufig wechselnde Debitoren zum Alltag gehdren und
Zahlungsausfalle bzw. Verzogerungen immer ein Thema sind, spielt Factoring seine Starken aus.
Ich spreche hier aus Erfahrung — viele unserer Kunden nutzen es, um neue Projekte vorzu-
finanzieren, Skonti auszunutzen oder einfach ruhiger zu schlafen, wenn der Monatsabschluss
naher rlickt. Und: Auch das Risiko eines Zahlungsausfalls Gbernimmt der Factoring-Anbieter zu
100%. Ein nicht zu unterschatzender Pluspunkt — vor allem bei Neukunden oder groBeren
Einzelauftragen bzw. Dauermieten.

Mehr als nur Liquiditat: Ein strategischer Vorteil

Factoring ist—aus meiner Sicht - keine Ubergangslésung, sondern ein strategisches Werkzeug. Es
macht lhr Unternehmen schneller, sicherer — und oft auch wettbewerbsfahiger. Denn wer liquide
ist, kann auch malin Vorleistung gehen, bessere Konditionen aushandeln oder einen kurzfristigen
Auftrag annehmen, den andere absagen mussen. Daraus ergibt sich das gute Geflihl, jederzeit
handlungsfahig zu sein, statt auf das Zahlungsverhalten anderer reagieren zu mussen.

Factoring rechnet sich — auch betriebswirtschaftlich

Wer beim ersten Blick auf die Factoring-Gebuhr zusammenzuckt, sollte einmal durchrechnen,
was verspatete Zahlungen tatsachlich kosten: gebundene Liquiditat, entgangene Skonti, zusatz-
licher Verwaltungsaufwand und je nach Situation auch eigene Kreditkosten oder Einzelwert-
berichtigungen. Dazu kommt: Wenn das Forderungsmanagement und Mahnwesen ausgelagert
sind, entlastet das |hre internen Ressourcen spurbar. Und nicht zuletzt signalisiert Factoring
geprufte Bonitat und professionelle Prozesse. Das kann ein Aushangeschild fur Ihr Unternehmen
sein und zusammengenommen mit den positiven Bilanzauswirkungen die Verhandlungsposition



gegenuber Banken verbessern. Unterm Strich gilt deshalb in den meisten Fallen: Factoring ist
nicht nur schneller — sondern auch gunstiger.

Was bei der Umsetzung zahlt:

Factoring ist kein Hexenwerk — aber wie bei jeder Finanzierungslosung kommt es auf die Details
an. Wichtig ist, dass der Anbieter die Ablaufe in Ihrer Branche versteht und flexibel genug ist, sich
auf Ihre Prozesse einzustellen. Das spart Zeit, sorgt fur reibungslose Ablaufe und gibt Ihnen die
Sicherheit, sich auf das Wesentliche zu konzentrieren: Ihr Tagesgeschaft.

Fazit:

Wenn Sie Ihr Unternehmen nicht nur stabil, sondern zukunftsstark aufstellen wollen, lohnt sich
ein Blick auf Factoring — nicht als Notnagel, sondern als Chance. Ich lade Sie ein, das Thema fur
sich zu prufen. Gern personlich, gern auf Augenhdhe.
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